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THE CURRENT SITUATION
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AERONAUTICS MARKET DYNAMICS

INCREASING AIRCRAFT DEMAND, 

IMPACTING PRODUCTION RAMP UP

More than 33000 aircrafts required over 

the next 10 years.

TRANSITION TOWARDS INCREMENTAL 

DEVELOPMENT WHILE PREPARING THE 

AIRCRAFT OF THE FUTURE 

25% to 40% reduction in aircraft fuel 

consumption in near/mid-term thank to cost 

effective advanced technologies.

SMART CONNECTIVITY & 

SERVICES ENHANCING 

PASSENGER EXPERIENCE

$130 billion in ancillary 

revenue for airlines by 2022.

DIGITALIZATION AND 

TECHNOLOGY CONVERGENCE

$305 billion in value for the 

transportation industry over the 

next decade thanks to 

digitalization.
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Other market challenges

Connectivity
In 2030, the market for B2B 
monetization of connected services is 
expected to generate around 20.7 
billion U.S. dollars in revenue globally. 

$7.8b in 2030
global market for B2B monetization of V2X 
content

New mobility
An increasing share of all new cars sold 
will be fully autonomous with self-
learning AI, leading to more cyber 
vulnerabilities and a growing complexity 
for electronic architecture.

15% in 2030 
of new cars will be fully autonomous 

Sustainability & Electrification
Electric vehicles will account for quasi 
an half of vehicles sold in 2030, 
compared to 2% in 2017, with 
increasingly strict CO2 emissions 
regulations driving sales.

48% in 2030
of vehicles will be electric 

Safety, Security & Service 
Orientation
The global Security as a Service market 
is expected to grow throughout the 
next years and projected to increase 
radically. Security solutions are high in 
demand to ensure data security.

$22b in 2026
is the expected global security market
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The Challenge: We do not have a global picture - yet.  
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THE BENEFITS OF CIRCULAR ECONOMY

LINEAR ECONOMY CIRCULAR ECONOMY

Natural Resources

Landfill and Incineration

USEUSE

Natural Resources

Landfill and Incineration

renewable non- renewable renewable non- renewable
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BUSINESS 
ENVIRONMENT

INNOVATION FOR 
SUSTAINABILITY

= INTEGRATIVE LIFE CYCLE ASSESSMENT

PLM

LCA

LCC

TPE

DRIVERS
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AERONAUTICS MARKET DYNAMICS
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A high variety of Cost and Environmental Impact Categories has to be 
considered to get a comprehensive picture of future products 

ENVIRONMENTAL IMPACT CATEGORIES:

• Climate Change (GWP)

• Primary Energy Use

• Human Toxicity (HTP)

• Acidification

• Eutrophication

• Stratospheric ozone depletion

 For each process and its flows
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COST CATEGORIES:

• Depreciation

• Imputed interest

• Material costs

• Energy costs

• Labor costs

• Maintenance costs

• Occupancy costs
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Sustainability-oriented engineering 
/ design using iLCA

Savings in manual labor for 
data collection (minus 50 %)

Ensuring compliance 
with social and 
environmental 
standards 

Transparent and secure 
data exchange between 
actors in the supply chain 

Development of a scalable 
solution for different use cases

Tracking of selected materials 
across the entire value chain

Blockchain: An enabler for transparent supply chains and seamless 
iLCA integration
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FROM LCA TO ECO-INNOVATION: 
A SUSTAINABILITY MANAGEMENT APPROACH 
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Copyright: Kerstin Sauer

MAKE SUSTAINABILITY A DRIVER FOR INNOVATION!
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SUSTANABILITY FOR GROWTH
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SUSTANABILITY FOR GROWTH – NEW MARKETS
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SUSTANABILITY FOR GROWTH
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KEY CHALLENGES: PARTNERSHIP IS THE ANSWER!
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SUMMARY
Zero Emissions aerospace is possible

Aerospace has the chance to be the main

driver for sustainability

Applying Circular Economy will open new 

business opportunities

01

02
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CAPGEMINI ENGINEERING R&D PROJECTS 
TARGETING CURRENT AND FUTURE MARKET NEEDS 

FUTURE OF 
MOBILITY

FUTURE OF 
INDUSTRY

INNOVATIVE MATERIALS

FUTURE OF 
INDUSTRY

GREEN ENERGY

FUTURE 
NETWORKS 
& COMPUTE

APPLIED AI
FUTURE OF 

ENGINEERING

Security & traceability in 

production and value net-works 
through Blockchain.

PEM fuel cell optimization, 
market, technologies and LCA 

assessment

Retrofit emission 
reduction technology

for HEAVY Duty Engines 

Artificial Intelligence for 

cybersecurity in  connected 
and automated vehicles 

Active flow control for an 
optimized wind harvest on

wind turbines

Tilt Rotor Innovative Design And 

Wind Tunnel testing

Ecofriendly & cost- efficient Green 
Turboprop Experimental Laminar Flow 

Wind Tunnel testing
Digital portrayal of Circulatory 

Systems via Blockchain 
Technology

Design for automated Manu-
facturing and installation

Smart Intelligent 
Aircraft Structures

Innovative and ecofriendly 
airframe technologies to 
improve aircraft life cycle 
environmental footprint

Unique Materials for Advanced
Aerospace Applications

Sector coupling: emergency 
energy supply

LCA assessment

H2


Vorläufig

 

gepl ant e Lauf zei t: Aug.  2015 – Jul . 2017

http://zim-interop.de/

ZIM–Netzwerk

I n t e r  O p

  //DAS NETZWERK

Das Kooperationsnetzwerk „InterOp“ ist ein Zusammenschluss aus Firmen und Forschungs-

einrichtungen im Kontext von stark IKT-lastigen Lösungen für Mobilität, Logistik, Digita-

lisierung, kommunale Prozesse, Datendienste bis hin zu darin enthaltenen Szenarien aus 

Industrie 4.0. Ein Fokus liegt auf der Interoperabilität über bisherige Systemgrenzen hinweg. 

Das Ziel des Netzwerkes ist es außerdem, technologisch innovative und neue Ansätze in der 

Verknüpfung von Systemen zu entwickeln und praktisch nutzbar zu machen. Falls möglich, 

sollen für innovative Pilotprojekte auch fina nzi el le Mittel für die Bereiche Forschung und 

Entwicklung akquiriert werden.

Das Zentrale Innovationsprogramm Mittelstand des BMWi unterstützt Verbünde von kleinen 

und mittleren Unternehmen bei der Etablierung und Weiterentwicklung von Lösungen und 

Produkten, sowie bei technischen und administrativen Bündelung der Leistungen und 

Projektabwicklung. 

  //INFORMATION & KONTAKT

  //ABLAUF DER ZUSAMMENARBEIT

  //NETZWERKPARTNER

Dr. Daniel Fulger 

Altran Deutschland S.A.S. & Co. KG

+49 172 2458627

daniel.fulger@altran.com

Dialog: 

Lösung suchen: 

Umsetzungen 

vorschlagen: 

Wir bieten produkt- und unternehmensneutrale Erarbeitung der aktuellen 

Probleme. Dies beinhaltet die aktive Beobachtung/Analyse der Situation 

vor Ort wie auch allgemeine Technologiebewertung. 

Fokussiert auf die erkannten Probleme und strategischen Ziele entwickeln 

wir neutrale Lösungsansätze und stellen diese einander gegenüber.

Für die wirtschaftlich und/oder zeitlich favorisierte Lösung schlagen wir 

Umsetzungsmöglichkeiten vor und können in unseren Kompetenzfeldern 

Demonstratoren entwickeln.

Interoperable Solutions for Mobility, 
Logistics – Company Network on ICT-

driven Innovations

DSM-Plattform Baden-Württemberg
Regionalisierte Demand Side Management (DSM) Potenziale in Echtzeit 

Kontakt: Nikolai Klempp, nikolai.klempp@ier.uni-stuttgart.de

Ein Verbundforschungsprojekt der Partner:

und der assoziierten Partner:

Vorgehensweise und Projektfortschritt
Projektlaufzeit: 23.05.2016 – 22.11.2017

Motivation
Mit zunehmenden Anteilen von dargebotsbhängiger Stromerzeugung aus
Windenergie- und PV-Anlagen eröffnen sich bei einer wettbewerblichen
Preisfindung im Markt für eine flexible Nachfrageseite ökonomische
Chancen (Demand Side Management, DSM). Aktuell werden jedoch nur
sehr begrenzt Flexibilitätspotenziale der Nachfrageseite genutzt.

Zurückzuführen ist das unter anderem auf fehlende Anreize im heutigen
regulatorischen Rahmen, oftmals unbekannte DSM-Potenziale in
Unternehmen und gegenwärtig unklare wirtschaftliche Erfolgsaussichten
bedingt mitunter durch hohe Transaktionskosten.

Zielstellung

Ziel des Forschungsprojektes „DSM-Plattform BW“ ist die Konzeption und
prototypische Umsetzung einer Online-Plattform zur Erfassung und
Visualisierung von Demand Side Management (DSM) Potenzialen in
Echtzeit in Baden-Württemberg.

Nutzen für Flexibilitäts-

Anbieter
(Unternehmen)

Selbsttest für Unternehmen 
zur Identifikation von DSM-
Potenzialen

Transparenz zu möglichen 
Erlösen und Aufwand

Zugang auch für „kleine“ 
Unternehmen möglich

Das Finden vergleichbarer 
Unternehmen ermöglicht 
Netzwerke für einen 
Erfahrungsaustausch

Anwender
(Aggregatoren / Netzbetreiber)

Akquise von Unternehmen mit 
realisierbarem DSM-Potenzial 
ohne hohen Vertriebsaufwand

standardisierte Erfassung der 
DSM-Potenziale ermöglicht die 
gezielte Suche nach attraktiven 
Flexibilitätsanbietern

Quantifizieren des Wertes der 
DSM-Potenziale möglich

regional aufgelöste Potenzial-
daten in Echtzeit

AP 1: Anforderungsanalyse

AP 2: Methodenentwicklung, 
Umsetzungskonzept

AP 3: Prototypenentwicklung

AP 4: Vermarktungskonzepte und Betreibermodell

o „FlexTool“ zur Identifikation 
von DSM-Potenzialen auf 
Unternehmensebene

o Potenzialklassifikation und 
Algorithmen zur 
sequentiellen Nutzung

o IT-Konzept: 
Architekturschaubild mit 
Funktionalen Blöcken

DSM-Einsatzgebiete erfasst und Mindestanforderungen an 
die Datenerfassung spezifiziert 

(1. Stakeholder-Workshop mit Flexibilitätsanwendern)

Realisierbarkeit der spezifizierten Datenerfassung im Bezug 
auf Datenschutz und -verfügbarkeit überprüft 

(2. Stakeholder-Workshop mit Flexibilitätsanbietern)

Lastenheft für die IT-seitige Umsetzung erstellt

Ergebnis:

Ziel:

o Softwareseitige Realisierung

o Einbindung der Flexibilitäts-
potenziale des Partners 
Flughafen Stuttgart GmbH

o Funktionalitätsvalidierung 
von Plattform und „FlexTool“

Ziel:

o Preis- und anreizbasierte Vermarktungskonzepte für eine faire, 
transparente Vergütung der angebotenen Flexibilität 

o Analyse möglicher Betreiber für die „DSM-Plattform BW“ 
(Dienstleister, Netzbetreiber, öffentliche Institutionen)

Ziel:

Ausblick
Die „DSM-Plattform BW“ kann zur Aktivierung volkwirtschaftlich
sinnvoller DSM-Potenziale in Baden-Württemberg einen bedeutenden
Beitrag leisten. Aufbauend können neben der reinen Identifikation und
Visualisierung von DSM-Potenzialen die Prognose von Potenzial-
verfügbarkeiten, ein direktes Zusammenführen von Angebot und
Nachfrage auf einer Plattform und die optimale Allokation von
Flexibilitätspotenzialen interessante Anknüpfungspunkte bieten.

Abbildung 2: IT-Architekturschaubild mit 
Funktionalen Blöcken

Flexibilitäts-
anbieter

Flexibilitäts-
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Darstellung: F. Maier (IAO), N. Klempp (IER), G. Stocker (Altran), 
J. Huber (FZI), A. Dinter (IDS), J. Wenske (ZSW), E. Siehler (FSG)

Gefördert und begleitet durch Eine Initiative der AG Technologie von

Abbildung 1: Schema des Plattformkonzeptes mit Flexibilitätsanbieter (links), Flexibilitäts-
anwender (rechts) und der „DSM-Plattform BW“ mit Vermittlungsfunktion
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Darstellung: N. Klempp (IER)

Flexibilitäts-
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Flexibilitäts-
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Demand side management 
platform and Smart Grid business 

models

AI Methods for
Autonomous Driving: ADAS and 

auto pilots

Trajectory-based collective 
traffic management

AORTA

Energy services and trading 
process based on blockchain

DIBIchain StBZuEL

HyReflexS AUTOKAB

European Compute & Data 
Infrastructure for Automotive & 

Mobility

GAIA-X4AI

iFUNK

Functionalization, design 
and test of additively 

manufactured components

GAIA-X4AI
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Capgemini Engineering combines, under one brand, a unique set of strengths from across the
Capgemini Group: the world leading engineering and R&D services of Altran – acquired by
Capgemini in 2020 - and Capgemini’s digital manufacturing expertise. With broad industry
knowledge and cutting-edge technologies in digital and software, Capgemini Engineering
supports the convergence of the physical and digital worlds. Combined with the capabilities of
the rest of the Group, it helps clients to accelerate their journey towards Intelligent Industry.
Capgemini Engineering has more than 52,000 engineer and scientist team members in over 30
countries across sectors including aeronautics, automotive, railways, communications, energy,
life sciences, semiconductors, software & internet, space & defence, and consumer products.

Capgemini Engineering is an integral part of the Capgemini Group, a global leader in partnering
with companies to transform and manage their business by harnessing the power of technology.
The Group is guided every day by its purpose of unleashing human energy through technology
for an inclusive and sustainable future. It is a responsible and diverse organization of 270,000
team members in nearly 50 countries. With its strong 50-year heritage and deep industry
expertise, Capgemini is trusted by its clients to address the entire breadth of their business
needs, from strategy and design to operations, fueled by the fast evolving and innovative world
of cloud, data, AI, connectivity, software, digital engineering and platforms. The Group reported
in 2020 global revenues of €16 billion.

About Capgemini Engineering

Get the Future You Want | www.capgemini.com/capgemini-engineering

Andreas KÖTTER

Adv Business Manager | Technology & Innovation 

Capgemini Germany | Hamburg

Mob.: +49 173 5280 866

Email: andreas.koetter@capgemini.com
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